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ÁREA DE TECNOLOGÍA E INFORMÁTICA  - EMPRENDIMIENTO
DECIMO - REFUERZO
DOCENTE: NIDIA PEÑA RESTREPO   
FECHA: SEMANA 11
NOMBRE ESTUDIANTE _____________________________________  GRUPO: ______

      AMBIENTE  Y MARKETING
Propósitos:
Entender el cuidado ambiental como cultura general que debe tener todo ciudadano.
 Comprender que en la actualidad las ventas  a través de la red cada vez son más comunes. 
ACTIVIDAD
Realiza un ensayo en Word, utilizando normas APA con el tema “Marketing Digital y Comercio Electrónico”
Apóyate en unas diapositivas para explicar más claramente el anterior tema.
Realiza un plegable sobre SIEMBRA DE ARBOLES Y CUIDADO AMBIENTAL.
Email: nidia@ielapastora.edu.co

LOS CUATRO ACUERDOS

Los cuatro acuerdos son: sé impecable con tus palabras; no te tomes nada personal, no hagas suposiciones, y haz siempre tu máximo esfuerzo. ... Las palabras tienen poder y, como bien dijo Shakespeare, “hay palabras que son puñales”, pero también hay palabras que inspiran, acercan, animan y sanan.
OBJETIVO: 
Leer el libro “los cuatro acuerdos” Dr. Miguel Ruiz
En esta dirección encuentras el libro:

http://biblio3.url.edu.gt/Libros/2011/los-4acuerdos.pdf
Muchas personas han mejorado su vida aplicando los cuatro acuerdos del chamán tolteca, Miguel Ruiz. Su libro,  es claro, práctico y te ayuda a mejorar tu calidad de vida. Son compromisos valiosos para crear nuevos hábitos que transforman la vida y te permiten ser feliz y estar en armonía con los demás.
ACTIVIDAD: 
Realizar un comentario del libro leído, (no es un  resumen) Ir comentando desde tu punto de vista, tus opiniones personales.

                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                    CONSTRUIR UN PITCH DE NEGOCIOS:

EXPLORACION:
El pitch es una presentación para inversores potenciales que estén considerando la opción de invertir en tu empresa o hacer negocios contigo. Esta experiencia audiovisual debe ser lo más atractiva posible para atrapar y mantener la atención de tu interlocutor de principio a fin.
La palabra pitch significa “lanzamiento”. A partir de esta palabra, también puedes pensar en el concepto de un jugador de béisbol conocido como “lanzador” o pitcher, que es responsable de arrojar la pelota con fuerza a la base, asegurando que el receptor atrape la pelota y que el bateador del equipo contrario no pueda golpearla. Esta analogía me parece muy interesante, pues aplica a muchos ámbitos de tu vida profesional e incluso personal: debes ser conciso, ágil y enfocar tu objetivo como un rayo láser.

OBJETIVO:
Realizar un pitch  en el que se haga el ejercicio de vender una idea de negocio.
TALLER:
1. Escribe una idea de negocio que te aparezca vial para realizar. Imagina que ya terminaste el bachillerato y esto es lo que te va a producir una forma de subsistencia
2.  Realiza un logo y una frase que es con la que vas a promocionar 
 La idea. 
3. Realiza  el pitch a manera de video  o en última instancia un audio con imágenes.
A continuación una dirección en la que observaras un video que te enseñara hacer el pitch.

https://platzi.com/blog/que-es-pitch-negocios/?utm_source=google&utm_medium=cpc&utm_campaign=12915366154&utm_adgroup=&utm_content=&gclid=Cj0KCQjwv5uKBhD6ARIsAGv9a-xUyHT9_DBBEZthAXM4P0ukb5OWi2xgSopLx3WKcTkBKERnmV5mM00aAktcEALw_wcB&gclsrc=aw.ds
4. El pitch que elabores lo debes subir al drive para Lugo ser socializado con la profesora.
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